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Business Development Manager (m/w/d) -
Fokus Kaltakquise

Wiesbaden oder Remote | Vollzeit [ Teilzeit
(Quereinsteiger willkomment!)

Du hast keine Angst vor dem ersten ,Hallo”? Perfekt.
Wir auch nicht. Vertrieb kann man lernen. Motivation nicht!

Wir sind Quokky — ein wachsendes Unternehmen mit grof3en Pléinen und viel Energie.

Jetzt suchen wir Dich als Business Development Manager (m/w/d) mit Schwerpunkt Kaltakquise,
um gemeinsam mit uns den ndchsten Gang einzulegen.

Deine Mission: Das bringst Du mit:

<, Du identifizierst und kontaktierst potenzielle Keine Angst vor Kaltakquise -
Kunden (ja, auch cold) - im Gegenteil: Du liebst sie

<, DU Uberzeugst mit Charme, Struktur i\g Erste Erfahrung im Vertrieb ist gut, aber kein
& Ausdauer Muss

< DU baust Dir deinen eigenen Sales-Funnel Kommunikationsstarke & Uberzeugungskraft

% auf und entwickelst ihn weiter

Du prdsentierst unsere Losungen souverdn Selbststandige, strukturierte Arbeitsweise mit
& (online & ggf. vor Ort) dem MS-Office-Paket (Excel, Word, etc.)

Du arbeitest eng mit dem Team zusammen < Motivation, in einem Unternehmen wirklich
¥ und bringst Deine Ideen ein B etwas zu bewegen

Das bieten wir Dir:

i\a Fixgehalt + attraktive Provision on top (kein Limit nach oben)

i\?ﬂ Arbeitsmodell, wie Du es brauchst: Buro in Wiesbaden oder Home Office
i\?ﬂ Vollzeit oder Teilzeit — wir sind flexibel

i\?ﬂ Startup-Vibe: flache Hierarchien, schnelle Entscheidungen

S

5 Viel Raum far Deine Ideen und Mitgestaltung

§) Ein Team, das gemeinsam wéchst

Klingt gut?

Dann melde Dich bei uns mit ein paar Sétzen Uber Dich und Deinem Lebenslauf, ohne Iéstiges
Anschreiben - ganz unkompliziert per E-Mail an info@quokky.de

Kein endloser Bewerbungsprozess, sondern ein erstes Kennenlernen.




